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1 
Beschreibung des Vorhabens
• Was ist Ihre Geschäftsidee?

• Was ist der Nutzen Ihres Angebots für Ihre Kunden?

• Was sind die Kosten?

• Wie bekannt ist Ihr Produkt/Ihre Dienstleistung?

• Wo liegen die Risiken?

1.1 Unternehmensbezeichnung

1.2 Branche

• Wie wird sich Ihre Branche entwickeln?

• Wie wird sich die Nachfrage auf Ihre Produkte/Dienstleistungen entwickeln?

• Wie lange könnte Ihr Konkurrenzvorsprung bestehen?

• Welches Weiterentwicklungspotential besteht?
1.3 Produkt/Dienstleistungsangebot

1.3.1 Teilprodukt A 

Bitte kurze Beschreibung einfügen.

Teilprodukt B
Bitte kurze Beschreibung einfügen.
 Teilprodukt C
Bitte kurze Beschreibung einfügen.
2 Marktanalyse
• Welche Marketingstrategie verfolgen Sie und mit welchen Instrumenten?

• Wie erfolgt der Absatz?
• Haben Sie ein klares Angebotsprofil?

• Wie kommen Sie in den Markt?

• Mit welchen Werbemitteln wollen Sie auf Ihr Angebot aufmerksam machen?

• Wie wollen Sie Ihr Produkt verkaufen: Im Direktvertrieb, über den Handel, über das Internet etc.?
• Wer sind Ihre Konkurrenten?

2.1 Beschreibung der anzusprechenden Kunden - Kundenpotential
• Wer ist Ihre Zielgruppe? Versuchen Sie Ihre potentiellen Kunden zu beschreiben (Alter, Geschlecht, Stammkundenquote, Laufkundschaft, Zahlungsbereitschaft, besondere Bedürfnisse etc.)

• Wer sind Ihre Kunden?

• Haben Sie ggf. schon Kunden gewonnen oder liegen Absichtserklärungen vor?

• Welche Bedürfnisse haben Ihre Kunden?
2.2 Einzugsgebiet / Standortqualität / Betriebsstätte
• Wie ist die Verkehrsanbindung?

• Ist die Miete bezahlbar?

• Wie wird sich der geplante Standort zukünftig entwickeln?
• In welcher Lage können Sie Ihr Produkt/Ihre Dienstleistung erfolgversprechend anbieten?

• Wie hoch ist die Kaufkraft am geplanten Standort? 

• Besteht Laufkundschaft?

2.3 Konkurrenzanalyse – Alleinstellungsmerkmale
• Wie liegen Sie in Bezug auf Kosten/Nutzen/Service im Vergleich zur Konkurrenz?
• Wodurch unterscheidet sich ihre Geschäftsidee von den bestehenden Geschäften, die etwas ähnliches anbieten?

• Was haben nur sie und Ihr zukünftiges Unternehmen zu bieten?
3 Produktions-/Arbeitsverfahren, Absatzwege , Beschaffung
• Wer sind Ihre Lieferanten, Handelsvertreter, Großhändler usw.?
4 Organisation und Rechtsform

Welche Rechtsform ist geplant?
5 Persönliche Angaben

Die Inhaberin / der Inhaber ist ….
• Wo liegen Ihre Stärken?

• Wo liegen Ihre Schwächen?

• Wo liegen Ihre fachlichen Kenntnisse?

• Wo liegen Ihre Kernkompetenzen?

• Haben sie kaufmännische Kenntnisse?

6 Kapitalbedarfs- und Finanzierungsplan
Anlage: Tabelle 1
7 Umsatz- und Rentabilitätsvorschau

• Wie errechnen Sie den Preis für Ihr Produkt bzw. Ihre Dienstleistung (z.B. Stundensatz) ?

• Welchen Preis können Sie am Markt erzielen?

• Wie viele Kunden werden Sie pro Tag, Woche, Monat, Jahr haben?

• Wie viel Umsatz machen Sie durchschnittlich pro Kunde?

• Welche Zahlungsvereinbarungen treffen Sie mit Ihren Kunden?

Anlage Tabelle 2

8 Liquiditätsplanung

Anlage Tabelle 3

9 Lebenslauf / Zeugnisse

Sh. Anlagen xy bis xy
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